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Методичні вказівки для виконання контрольних робіт з дисципліни „Фінансовий аналіз” призначені для студентів економічного факультету заочної форми навчання. Вони відображають найважливіші методичні положення фінансового аналізу.

Ціль методичних вказівок ознайомити студентів з методами і методикою фінансового аналізу та допомогти їм використовувати отриманні знання на практиці.

Весь матеріал курсу згруповано у 8 тем, які надаються в методичних вказівках нижче.

В цих темах надається теоретичний матеріал і приклади розрахунків у вигляді таблиці.

Студент обирає 3 теми з 8 - ми .

На основі наведених прикладів потрібно провести фінансовий аналіз на фактичних матеріалах сільськогосподарського підприємства за останні два роки. Зробити висновки.

У додатках надаються форми фінансової звітності.
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Тема № 1

Аналіз прибутку від реалізації продукції
Прибуток від реалізації товарної продукції визнача​ється як різниця між чистим доходом (Дч) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і собівартістю реалізованої (СР) продукції (товарів, робіт, послуг).

Пр = Дч - Ср.

Чистий дохід розраховується як різниця між доходом від реа​лізації продукції (товарів, робіт, послуг) Др, і податком па додану вартість (ПДВ), акцизним збором (Ак,) та іншими відрахуваннями з доходу (Ді):

Дч = ДР – ПДВ – Ак - Ді.

Аналіз виконання плану прибутку від реалізації продукції проводиться за даними форми №2 і за обліковими даними під​приємств.

Вихідні дані для аналізу подано в таблиці 1.1.

Таблиця 1.1
Аналіз прибутку від реалізації продукції,  тис. грн.

	Показники
	За планом 
	За планом на фактично реалізовану продукцію
	Звіт

	Виручка від реалізованої продукції
	600
	660
	840

	Собівартість реалізованої продукції
	400
	430
	450

	Прибуток 
	200
	230
	390


За даними табл. 1.1 план по прибутку виконано на 190 тис. грн. (390 - 200), або на 195%. Відхилення фактичного прибутку від планового сталося в результаті змін обсягу реалізації, собіва​ртості, структури й асортименту продукції та оптових цін на про​дукцію.

Порівнюючи суму прибутку планову і суму прибутку розрахова​ну за плановими цінами і плановою собівартість, але за фактичним обсягом і асортиментом продукції, обчислимо, наскільки вона змі​нилась унаслідок зміни обсягу й структури реалізованої продукції:

230 - 200 = + 30 тис. грн.

Але щоб визначити вплив тільки обсягу реалізації, треба пла​новий прибуток помножити на відсоток пере- (недо-) виконання плану обсягу реалізації. Цей відсоток становить 110% (660/600*100).

Вплив зміни обсягу реалізації обчислюється:

200*10/100 =+20,0 тис. грн.

Отже, за рахунок збільшення обсягу реалізації ми одержали 20 тис. грн. прибутку. Потім визначаємо вилив структурного фа​ктора: від першого результату віднімаємо другий:

30-20 = + 10 тис. грн.

Вплив зміни собівартості на суму прибутку розраховується порівнянням фактичної суми витрат (перерахованої на фактич​ний обсяг реалізації продукції) з плановою:

450 - 430 = + 20 тис. грн.

Але, в нашому прикладі фактична собівартість зросла, отже, прибуток зменшився на (- 20) тис. гри.

Вплив зміни оптових цін на прибуток визначається порівнян​ням фактично отриманої виручки (зменшеної на суму податків на добавлену вартість, акцизів та інших обов'язкових платежів) з виручкою, перерахованою на фактичний обсяг реалізації

840-660 = + 180 тис. гри.

Велике зростання прибутку за рахунок підвищення цін на продукцію не є результатом ефективної діяльності підприємства, оскільки досягається воно за рахунок споживачів. 

Загальна сума результатів впливу різних факторів на доходи показує, що розрахунки зроблено правильно:

20 +10 + 180+(-20)=+190 тис. грн.

Щоб поглибити аналіз прибутку від реалізації продукції треба детально вивчити зміни обсягу реалізації, ціни, собівартості для кожного виду продукції, що проводиться методом ланцюгових підстановок за формулою П = К (Ц - С
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), де: П – прибуток, К – кількість реалізованої продукції, Ц – ціна 1 ц, С
[image: image2.wmf]1

- собівартість 1 ц.
Тема № 2
 Аналіз рентабельності продукції










Рис. 2.1. Структурна схема рентабельності одиниці виробу
Фактори зміни ціни реалізації і собівартості виробу вважаються факторами першого, а всі інші — факторами другого порядку. Визначення впливу факторів першого порядку проводить​ся методом ланцюгових підстановок або методом абсолютних різниць. Приклад аналізу факторів зміни рентабельності одиниці виробу наведено в таблиці 2.1

Таблиця 2.1

Аналіз рентабельності одиниці виробу

	Найменування виробів (шифр виробів) 
	Реалізація, тис. грн.
	Собівартість виробу, тис. грн.
	Рівень рентабельності,  %
	Відхилення від плану

	
	За планом
	За звітом
	За планом
	За звітом
	За планом [(гр. 2/гр.4) - 1] * 100
	За фактичної ціни та планової собівартості [(гр.3/гр.4)-1] *100
	За звітом [(гр.3 / гр.5) - 1] * 100
	Усього (гр. 8 – гр. 6)
	У т.ч. за рахунок

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Ціни (гр.7 – гр.6)
	Собівартості (гр.8 – гр.7)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	А
	200
	250
	170
	210
	17,64
	47,05
	19,04
	+ 1,4
	+29,41
	-28,01

	Б
	325
	363
	290
	315
	12,06
	25,17
	15,23
	+3,17
	+13,11
	-9,94

	В
	360
	355
	330
	318
	9,09
	7,57
	11,63
	+2,54
	-2,33
	-4,06

	Г
	518
	525
	480
	495
	7,91
	9,37
	6,06
	-1,85
	+1,46
	-3,31


Дані таблиці свідчать, що планові показники рентабельності щодо виробів А, Б і В перевиконано, щодо виробу Г рентабельність знизилась (гр. 9). Щодо виробів А і Б перевиконання досяг​нуто за рахунок ціни, а щодо виробу В — за рахунок зниження собівартості. Щодо виробу Г, то за рахунок ціни рентабельність підвищилась, але збільшення собівартості вплинуло негативно на рента-

бельність і перекрило позитивний вплив ціни. Такий всебі​чний розгляд впливу факторів на зміну рентабельності дає мож​ливість планувати оптимальне виробництво різної продукції, йо​го витратний механізм, пов'язуючи це з прибутком, кон'юнкту​рою ринку.

Вплив факторів другого порядку на зміну рівня рентабельнос​ті розраховується за допомогою способу часткової участі. Для цього використовується інформація про зміну ціни на продукцію в абсолютному розмірі (виріб А):

=>   зміна якості продукції                +10 тис. грн.

=>   зміна попиту на продукцію        +15 тис. грн.

=>  зміна показника інфляції             +12 тис. грн.

Усього                                                   37 тис. грн.

Коефіцієнт часткової участі становитиме 0,757 (28,01:37).

Отже, вплив факторів другого порядку на зміну рівня рента​бельності виробу А за рахунок ціни буде таким:

— зміна якості продукції                   10 • 0,757=7,57%

— зміна попиту на продукцію           15 • 0,757=11,355%

· зміна показника інфляції               12 • 0,757=9,084% 

· Усього                                              28,01%

Розрахунки фактора зміни собівартості продукції проводяться так само.

Важливе значення для підприємства має вивчення рентабель​ності реалізованої продукції через відношення валового прибутку до виручки від реалізації.

Рентабельність реалізованої продукції доцільно аналізувати, ураховуючи вплив таких факторів:
—зміна структури та асортименту продукції;

—зміна собівартості продукції;
— зміна відпускних цін на продукцію.

Для розрахунку впливу факторів на рентабельність реалізова​ної продукції використаємо дані табл. 2.2.

Таблиця 2.2
АНАЛІЗ РЕНТАБЕЛЬНОСТІ ОДИНИЦІ ВИРОБУ

	Показники
	Виручка від реалізації 
	Собівартість реалізованої продукції (тис. грн.)
	Рівень рентабельності, %

	1. За планом
	860
	652
	31,90

	2. За планом і фактичним обсягом та структурою продукції.
	896
	680
	31,76

	3. Фактично за планових цін на матеріали і продукцію
	897
	681
	31,71

	4. За звітом
	899
	683
	31,62


З таблиці бачимо, що фактичний рівень рентабельності проти планового знизився на 0,28 (31.62 - 31,90) відсотка. Розрахунки факторів показали таке:

— за рахунок зміни структури рівень рентабельності знизився на                         (-0,14)пункту:

31,76-31,90 = -0,14;

— за рахунок зміни ціни рентабельність також знизилась на (- 0,05) пункту:

31,71 -31,76 = -0,05;

— за рахунок збільшення рівня витрат (собівартості продукції) рентабельність знизилась на (- 0,09) пункту:

31,62-31,71 =-0,09.

 Усього рентабельність знизилась на:

- 1 4 + (- 0,05) + (- 0,09) = - 0,28 відсоткових пунктів.

Кожному підприємству необхідна інформація про рентабель​ність його діяльності. Основним показником рентабельності під​приємства є рентабельність виробництва, що розраховується як відношення прибутку від реалізації продукції до всього авансо​ваного капіталу (суми всіх активів). В економічній літературі її часто називають загальною рентабельністю:

Рк =П(в)/(Аа *100 %,

де Рк — рентабельність виробництва;

П(в) — прибуток від реалізації продукції;

(Аа — сума всіх активів (сума основного й оборотного капіталу).

Прибуток від реалізації залежить від обсягу реалізації продук​ції (товарів, робіт, послуг), її структури, собівартості, рівня цін, а також від фінансових результатів інших видів діяльності.

Сума всіх активів (сума основного й оборотного капіталу) за​лежить від обсягу реалізації і швидкості обороту капіталу, який визначається відношенням суми обороту до середньорічної суми основного й оборотного капіталу. Що швидше оберта​ється капітал на підприємстві, то менше його потрібно для за​безпечення випуску планового обсягу продукції. І навпаки, упо​вільнення оборотності капіталу потребує додаткового залучення засобів для забезпечення того самого обсягу виробництва, реалізації і збуту.

На рівень рентабельності виробництва впливають такі факто​ри (табл. 2.3.):

· зміна частки прибутку на 1 грн. реалізованої продукції;

· зміна фондомісткості продукції;

· зміна оборотності оборотних коштів.

Таблиця 2.3
Аналіз рентабельності виробництва продукції

	Показники
	За планом 
	За звітом
	Відхилення 

	1. Валовий прибуток, тис. грн.
	40
	170
	+130

	2. Реалізація продукції (без ПДВ)
	600
	840
	+240

	3. Середньорічна вартість основних фондів
	500
	2570
	+2070

	4. Середньорічні залишки матеріальних оборотних коштів
	400
	450
	+50

	5. Середньорічна вартість виробничих фондів (ряд.3+ряд.4)
	900
	3020
	+2120

	6. Коефіцієнт фондомісткості продукції (ряд.3/ряд.2), коп.
	83,33
	305,95
	+222,62

	7. Коефіцієнт закріплення оборотних коштів (ряд.4/ряд.2)
	66,66
	53,57
	-13,09

	8. Прибуток на 1 грн. реалізованої продукції (ряд.1/ряд.2), коп. 
	6,66
	20,23
	+13,57

	9. Рівень рентабельності виробництва (ряд.1/ряд.5), %
	4,45
	5,62
	+1,17


За даними таблиці, рівень рентабельності за звітний період збільшився на 1,17 відсоткового пункту (5,62 - 4,45).

Вплив факторів на зміну рентабельності розраховується мето​дом ланцюгових підстановок:

1. Вплив за рахунок зміни частки прибутку на 1 грн. реалізо​ваної продукції:

Р1=20,23/(83,33+66,66)*100%=13,48 %,

тобто вплив цього фактора становить 13,48 - 4,45 = + 9,03 в. п.
Отже, за рахунок збільшення частки прибутку на 1 грн. реалі​зованої продукції рівень рентабельності збільшився на 9,03 від​соткового пункту.

2. Вплив за рахунок зміни фондомісткості основних виробни​чих фондів:

Р
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=20,23/(305,95+66,66)*100 %=5,43 %
Порівнюємо з попереднім результатом: 

5,43-13,48 = - 8,05 в. п.
Отже, за рахунок збільшення фондомісткості виробництва рі​вень рентабельності знизився на 8,05 відсоткових пунктів.

3. Вплив зміни коефіцієнта закріплення матеріальних оборот​них коштів, тобто зміни тривалості обороту оборотних коштів:

5,62-5,43 = 0,19 в. п.
Бачимо, що за рахунок збільшення тривалості обороту оборо​тних коштів рівень рентабельності підвищився на 0,19 відсотко​вих пунктів.
Отож, загальний вплив факторів становить 1,17 відсоткових пунктів 

9,03 +(- 8,05) + 0,19 = 1,17.

Тема № 3

Аналіз балансу (горизонтальний та вертикальний)
 Крім зміни валюти балансу в цілому, необхідно проаналізувати характер зміни окремих статей балансу, тобто про​вести горизонтальний та вертикальний аналіз балансу (табл.3.1.).

Горизонтальний аналіз балансу полягає в порівнянні кожної статті балансу і розрахунку змін абсолютних і відносних вели​чин, а також якісній характеристиці виявлених відхилень.

Вертикальний аналіз балансу передбачає розрахунок віднос​них показників. Завдання вертикального аналізу — розрахунок питомої ваги окремих статей у загальній сумі валюти балансу і оцін​ка змін питомої ваги. За допомогою вертикального аналізу можна здійснювати міжгосподарські порівняння. Крім того, відносні показ​ники пом'якшують негативний вплив інфляційних процесів.

Горизонтальний (динамічний) аналіз цих показників дає мож​ливість установити абсолютні відхилення й темпи зростання за кожною статтею балансу, а вертикальний (структурний) аналіз балансу — зробити висновки про співвідношення власного й по​зичкового капіталу, що свідчить про рівень автономності підпри​ємства за умов ринкових відносин, про його фінансову стабіль​ність. Горизонтальний та вертикальний аналіз може проводитися за кілька звітних періодів.


Таблиця 3.1
Горизонтальний та вертикальний аналіз балансу

	Статья балансу 
	Рядок балансу
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Горизонтальний аналіз гр..2-гр.1
	Відносне відхилення (гр2/гр..1(100
	Вертикальний аналіз

	
	
	
	
	
	
	На початок звітного періоду, %
	На кінець звітного періоду 
	Відхилення

	 Актив 
	Б 
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1 . Необоротні активи
	
	
	
	
	
	
	
	

	Нематеріальні активи:
	
	
	
	
	
	
	
	

	залишкова вартість
	010
	300
	310
	10
	3,3
	6,4
	3,9
	-2,5

	первісна вар​тість 
	011
	330
	350
	-20
	6,1
	7,1
	4,4
	2,6

	знос 
	012
	30
	40
	10
	33,3
	0,6
	0,5
	0,1

	Незавершене будівництво 
	020
	1200
	2100
	900
	75,0
	25,7
	26,6
	1,0

	Основні засоби: 
	
	
	
	
	
	
	
	

	залишкова ва​ртість 
	030
	500
	2570
	2070
	414,0
	10,7
	32,6
	21,9

	первісна вар​тість 
	031
	1000
	3200
	2200
	220,0
	21,4
	40,6
	19,2

	знос 
	032
	500
	630
	130
	-26,0
	10,7
	8,0
	-2,7

	Довгострокові фінансові інвестиції, обліковані за методом участі в капіталі інших підприємств  
	040
	110
	100
	-10
	-9,1
	2,4
	1,3
	-1,1

	інші фінансові інвестиції 
	045
	20
	10
	-10
	-50,0
	0,4
	0,1
	-0,3

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	050
	
	
	
	
	
	
	

	Відстрочені по​даткові активи 
	060
	
	3
	-3
	
	
	
	

	Інші необоротні активи 
	070
	
	
	
	
	
	
	

	Усього за розді​лом 1 
	080
	2130
	5093
	-12963
	+139,1
	45,6
	64,6
	19,0

	2. Оборотні активи
	
	
	
	
	
	
	
	

	Запаси: 
	
	
	
	
	
	
	
	

	виробничі запасі 
	100
	400
	450
	50
	12,5
	8,6
	5,7
	-2,9

	тварини на ви​рощуванні та відгодівлі
	110
	
	
	
	
	
	
	

	незавершене виробництво 
	120
	10
	60
	50
	500,0
	0,2
	0,8
	0,5

	готова продукція 
	130
	20
	78
	58
	290,0
	0,4
	1,0
	0,6

	товари 
	140
	1300
	1360
	60
	4,6
	27,8
	17,3
	-10,6

	Векселі одержані 
	150
	150
	170
	20
	13,3
	3,2
	2,2
	-1,1

	Дебіторська за​боргованість за товари, роботи, послуги: 
	
	
	
	
	
	
	
	

	чиста реалізаційна вартість 
	160
	300
	320
	20
	6,7
	6,4
	4,1
	-2,4

	первісна вартість 
	161
	340
	360
	20
	5,9
	7,3
	4,6
	-2,7

	резерв сумнівних боргів 
	162
	40
	40
	0
	0,0
	0,9
	0,5
	-0,3

	Дебіторська заборгованість за розрахунками:
	
	
	
	
	
	
	
	

	з бюджетом 
	170
	7
	
	-7
	-100,0
	0,1
	0,0
	-0,1

	за виданими авансами 
	180
	35
	12
	-23
	-65,7
	0,7
	0,2
	-0,6

	з нарахованих доходів 
	190
	
	
	
	
	
	
	

	із внутрішніх розрахунків 
	200
	
	
	
	
	
	
	

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	210
	20
	3
	-17
	-85,0
	0,4
	0,0
	-0,4

	Поточні фінан​сові інвестиції 
	220
	50
	20
	-30
	-60,0
	1,1
	0,3
	-0,8

	Кошти та їх еквіваленти
	
	
	
	
	
	
	
	

	у національній валюті 
	230
	70
	201
	131
	187,1
	1,5
	2,6
	1,1

	в іноземній
валюті 
	240
	120
	5
	-115
	-95,8
	2,6
	0,1
	-2,5

	Інші необоротні активи
	250
	10
	
	-10
	-100,0
	0,2
	0,0
	-0,2

	Усього за розділом 2
	260
	2492
	2719
	227
	9,1
	53,3
	34,5
	-18,8

	3. Витрати майбутніх періодів
	270
	50
	70
	20
	40,0
	1,1
	0,9
	-0,2

	Баланс 
	280
	4672
	7882
	3210
	68,7
	100
	100
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Пасиви 
	
	
	
	
	
	
	
	

	1. Власний капітал 
	
	
	
	
	
	
	
	

	Статутний капітал                                 
	300
	3600
	3830
	230
	-6,4
	77,1
	48,6
	-28,5

	Пайовий капітал 
	310
	
	
	
	
	
	
	

	Додатковий вкладений капітал 
	320
	200
	200
	0
	0,0
	4,3
	2,5
	-1,7

	Інший додатковий капітал
	330
	
	26292
	2629
	
	0,0
	33,4
	33,4

	Резервний капітал
	340
	50
	70
	20
	40,0
	1,1
	0,9
	-0,2

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 
	350
	2
	10
	8
	400,0
	0,0
	0,1
	0,1

	Неоплачений капітал 
	360
	-30
	-10
	-20
	66,7
	-0,6
	-0,1
	0,5

	Вилучений капітал 
	370
	-20
	-10
	-10
	50,0
	-0,4
	-0,1
	0,3

	Усього за розділом 1 
	380
	3802
	6719
	2917
	76,7
	81,4
	85,2
	3,9

	2. Забезпечення майбутніх витрат та платежів
	
	
	
	
	
	
	
	

	Забезпечення виплат персоналу 
	400
	10
	6
	-4
	40,0
	0,2
	0,1
	-0,1

	Інші забезпечення
	410
	2
	
	-2
	-100,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Цільове фінансування 
	420
	10
	
	-10
	-100,0
	0,2
	0,0
	-0,2

	Усього за розділом 2 
	430
	22
	6
	-16
	72,7
	0,5
	0,1
	-0,4

	3. Довгострокові зобов'язання 
	
	
	
	
	
	
	
	

	Довгострокові кредити банків 
	440
	200
	250
	50
	25,0
	4,3
	3,2
	-1,1

	Інші довгострокові фінансові зобов'язання 
	450
	
	
	
	
	
	
	

	Відстрочені податкові зобов'язання 
	460
	
	50
	50
	
	0,0
	0,6
	0,6

	Інші довгострокові зобов'язання 
	470
	20
	
	-20
	100,0
	0,4
	0,0
	-0,4

	Всього по розділу 3 
	480
	220
	300
	80
	36,4
	4,7
	3,8
	-0,9

	4. Поточні зобов'язання 
	
	
	
	
	
	
	
	

	Короткострокові кредити банків 
	500
	120
	190
	70
	58,3
	2,6
	2,4
	0,2

	Поточна заборгованість по довгостроко​вих зобов'язаннях 
	510
	20
	20
	0
	0,0
	0,4
	0,3
	-0,2

	Векселі видані 
	520
	60
	130
	70
	116,7
	1,3
	1,6
	0,4

	Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги 
	530
	250
	225
	25
	10,0
	5,4
	2,9
	-2,5

	Поточні зобов'язання по розрахунках: 
	
	
	
	
	
	
	
	

	по отриманих авансах 
	540
	50
	110
	60
	120,0
	1,1
	1,4
	0,3

	з бюджетом 
	550
	10
	20
	10
	100,0
	0,2
	0,3
	0,0

	по позабюджетних платежах 
	560
	3
	4
	1
	33,3
	0,1
	0,1
	0,0

	по страхуванню 
	570
	7
	3
	-4
	57,1
	0,1
	0,0
	-0,1

	по оплаті праці 
	580
	18
	10
	-8
	44,4
	0,4
	0,1
	-0,3

	з учасниками 
	590
	30
	35
	5
	16,7
	0,6
	0,4
	-0,2

	по внутрішніх розрахунках 
	600
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Інші поточні зобов'язання 
	610
	10
	-
	-10
	100,0
	0,2
	0,0
	-0,2

	Всього по розділу 4 
	620
	578
	747
	169
	29,2
	12,4
	9,5
	-2,9

	5. Доходи майбутніх періодів 
	630
	50
	110
	60
	120,0
	1,0
	1,4
	0,3

	Баланс 
	640
	4672
	7882
	3210
	68,7
	100
	100
	Х


Отже, можна назвати основні риси, наявність яких у балансі дає можливість віднести його до «позитивного»:

1) збільшення валюти балансу в кінці звітного періоду проти його початку;                                                                            

2) зростання темпів приросту усіх активів над темпами приросту необоротних активів;

3)  перевищення власного капіталу підприємства над позичко​вим і збільшення темпів його зростання проти темпів зростання залученого капіталу;

4)  приблизно однакові темпи приросту дебіторської і креди​торської заборгованості;

5)  перевищення частки власних оборотних коштів понад 10%.

Тема № 4

Аналіз складу майна та джерел його утворення
Стабільність фінансового стану підприємства зале​жить від правильності та доцільності вкладення фінансових ре​сурсів у активи, тому для його оцінки необхідно вивчити передусім склад, структуру майна та джерела його утворення, а також причини їх зміни. Особлива увага при цьому приділяється ви​вченню причин, які негативно впливають на фінансовий стан підприємства.

Основні напрямки аналізу. За даними балансу (ф.1) визна​чається вартість усього майна підприємства (підсумок активу балансу — валюта балансу) і сума джерел утворення (підсумок пасиву балансу) цього майна на певну звітну дату.

Далі визначається відхилення за кожним видом майна і дже​рел його утворення порівнянням даних на кінець і на початок зві​тного періоду. Для вивчення структурних змін необхідно додат​ково визначити питому вагу кожного виду майна в загальній валюті балансу і вивчити причини змін структури майна і джерел його утворення.

Детальний аналіз цього питання дає можливість установити, якою мірою підприємство може спиратися на власні кошти і скільки треба позичити, а також наскільки ефективно використову​ються власні й позичені  кошти. Отже менеджер матиме змогу вирішити, наскільки надійними є джерела засобів і що треба зробити в  майбутньому  для забезпечення грошових надходжень. Цей аналіз уможливлює також визначення відповідності стратегії підприємства (фірми) напрямками використання коштів з тим, щоб у разі необхідності вжити заходів для виправлення ситуації.

Модель і етапи аналізу можуть бути зокрема такими.

І етап. Загальна оцінка стану майна і його окремих частин (табл.4.1)

За даними аналітичної таблиці 4.1 можна зробити висновок, що на кінець року вартість майна в розпорядженні підприємства становила 7882 тис. грн., тобто за звітний період майно підприємства збільшилось на 3210 тис. грн., за рахунок збільшення основних і оборотних коштів. У загальній вартості майна, яке перебуває в розпорядженні підприємства. 64,62% становлять основні засоби й необоротні активи, які збільшилися на кінець звітного період на 2963 тис. грн., і в загальній вартості майна їхня питома вага збільшилась на 19,03%.

Оборотні активи збільшились на 227 тис. гри., але в загальній вартості майна їхня питома вага зменшилась на 18,84%. причому матеріальні активи на кінець звітного періоду збільшились на 60 тис. грн., а їхня питома вага в загальній вартості оборотного капіталу зменшилась на 2,15%, частка дебіторської заборговано​сті зменшилась на 2,74%, що позитивно впливає на фінансовий стан підприємства.
Таблиця 4.1
ЗАГАЛЬНА ОЦІНКА СТАНУ МАЙНА

	Показник
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Зміна

	А
	1
	2
	3

	1.  Усього майна (валюта балансу)
	4672
	7882
	3210

	1.1. Основні засоби і необоротні активи
	2130
	5093
	2963

	у % до майна
	45,59%
	64,62%
	19,03%

	1.2. Оборотні активи (оборотний капітал)
	2492
	2719
	227

	у % до майна
	53,34%
	34,50%
	-18,84%

	1.2.1. Запаси
	1300
	1360
	60

	у % до оборотного капіталу
	52,17%
	50,02%
	-2,15%

	1.2.2. Дебіторська заборгованість
	742
	735
	-7

	у % до оборотного капіталу
	29,78%
	27,03%
	-2,74%

	1 .2.3. Кошти та їх еквіваленти:
	
	
	

	у національній валюті
	70
	201
	131

	у іноземній валюті
	120
	5
	-115

	у % до оборотного капіталу
	
	
	

	у національній валюті
	2,81%
	7,40%
	4,58%

	у іноземній валюті
	4,82%
	0.18%
	-4,63%

	1.3. Витрати майбутніх періодів
	50
	70
	20

	у % до майна
	1 ,07%
	0,89%
	-0,18%


Кошти (гроші) та їх еквіваленти в національній валюті збільши​лися на 131 тис. грн., але в іноземній валюті значно зменшилися.

Далі вивчають співвідношення динаміки оборотних і необоро​тних активів, а також показники мобільності всього майна під​приємства й оборотних коштів:

а) якщо оборотні кошти збільшилися, а необоротні активи зменшилися, це означає, що на підприємстві спостерігається тен​денція прискорення оборотності всього майна підприємства. Ре​зультатом може бути вивільнення частини коштів і короткостро​кових вкладень (якщо відсоток за цими статтями зріс);

б)  для характеристики майна розраховується коефіцієнт мо​більності майна: відношення вартості оборотних активів до вар​тості всього майна;

в)  коефіцієнт мобільності оборотних активів розраховується як відношення найбільш мобільної їх частини (коштів і фінансових вкладень) до вартості оборотних активів. Збільшення коефіцієнтів мобільності всього майна і оборотних активів підтверджує тенден​цію прискорення оборотності майнових засобів підприємства.

Слід зазначити, що низька мобільність оборотних активів не завжди є негативною. За високої рентабельності продукції під​приємства здебільшого спрямовують вільні кошти на розширен​ня виробництва.

II етап. Аналіз виробничого потенціалу.

Відомо, що фінансовий стан підприємства значною мірою обумовлюється його виробничою діяльністю. Тому, аналізуючи фінансовий стан підприємства (особливо на майбутній період), необхідно оцінити його виробничий потенціал.

До виробничого потенціалу відносять:

—  основні засоби;

—  виробничі запаси:

—  незавершене виробництво;

—  витрати майбутніх періодів (розд. 3 активу).

Ці статті складаються з реальних активів, що характеризують виробничу потужність підприємства.

Для характеристики виробничого потенціалу використовують такі показники:

1) наявність, динаміка і питома вага виробничих активів у за​гальній вартості майна;

2)  наявність, динаміка і питома вага основних засобів у реаль​ній вартості майна;

3)  коефіцієнт зносу основних засобів:

4)  середня норма амортизації:

5)  наявність, динаміка і питома вага капітальних вкладень і їх співвідношення з фінансовими вкладеннями.

Збільшення виробничих активів на кінець року і більша пито​ма вага цих активів у загальній сумі коштів підприємства свідчи​тиме, як правило, про підвищення виробничих можливостей. Цей показник не повинен бути нижчим за 50%. За основу для порів​няння беруть галузеві стандартні показники.

Показник питомої ваги вартості основних фондів у загальній вартості коштів підприємства розраховують як відношення залишкової вартості основних засобів до валюти балансу.

Такий розрахунок здійснюється на початок року і на кінець звітного періоду. Одержані показники порівнюють зі стандарт​ними значеннями для підприємств галузі, а також з показниками високорентабельних підприємств.

Коефіцієнт зносу (амортизації) розраховується, і дається якіс​на характеристика його змін. Для оцінки інтенсивності накопи​чення зносу (амортизації) основних засобів використовується по​казник середньої норми амортизації, що обчислюється як відно​шення суми амортизаційних відрахувань за звітний період до пе​рвісної вартості основних засобів. Наприклад, амортизаційні від​рахування за рік становили 476,9 тис. грн., а первісна вартість основних засобів на початок року — 7948 тис. грн. Отож, середня норма амортизації становитиме 6% (476,9 : 7948 • 100). Звідси можна висновувати, що накопичення амортизації на підприємстві відбувається повільними темпами.

Цей показник порівнюється з показниками інших підприємств і стандартними значеннями даного показника.

Виробничий потенціал підприємства характеризується також відношенням капітальних вкладень і довгострокових фінансових вкладень: незавершене виробництво, довгострокові фінансові ін​вестиції. Високі темпи зростання фінансових вкладень можуть знизити виробничі можливості підприємства.

ІІІ етап. Аналіз складу і динаміки мобільних (оборотних) коштів (табл. 4.2.).

На основі аналізу структурних оборотних коштів вивчають змі​ни, що відбулися в складі оборотних коштів у цілому, а після цього — в розрізі окремих статей. 

Причинами зміни оборотних коштів можуть бути:

1)   прибуток (після сплати податків);

2)   амортизаційні відрахування;

3)   приріст власних засобів;

4)   збільшення заборгованості за кредитами й позиками;

5)   збільшення зобов'язань з кредиторської заборгованості. 

Причини зменшення оборотних коштів:

1) витрати за рахунок прибутку, що залишився в розпоря​дженні підприємства;

2)  капітальні вкладення;

3)   довгострокові фінансові вкладення;

4)   зменшення кредиторської заборгованості.

Необхідно також порівняти за даними балансу розмір зміни іммобілізованих активів (необоротні активи) з оборотними кош​тами. Якщо темп приросту основних коштів вищий, ніж необоротних іммобілізованих коштів, це означає, що на підприємстві існує тенденція прискорення оборотності всієї сукупності коштів під​приємства.

Таблиця 4.2
АНАЛІЗ СТРУКТУРИ ОБОРОТНИХ АКТИВІВ

	Види коштів


	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Горизонтальний аналіз гр. 1 - гр. 2 
	Відносне відхилення, % (гр.2/гр. 1*100)-100
	Вертикальний аналіз, % 

	
	
	
	
	
	на початок звітного періоду гр.1/усього *100
	на кінець звітного періоду гр.2/усього*100 
	відхи​лення гр.6-гр.5

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Грошові кошти та їх еквіваленти: 
	
	
	
	
	
	
	

	у національній валюті 
	70
	201
	І31
	187,1
	2.76
	7.39
	4,63

	в іноземній ва​люті 
	120
	5
	-115
	-95.8
	4.75
	0,18
	-4,57

	2. Поточні фінан​сові інвестиції: 
	50
	20
	-3О
	-60
	1.97
	0.74
	-1,23

	векселі одержані 
	150
	170
	20
	13.3
	5.92
	6.25
	0,33

	3. Дебітори               
	402
	375
	-27
	-6.7
	15.88
	13.79
	-2.09

	4. Запаси 
	400
	450
	50
	12.5
	15.81
	16.55
	0.74

	5. Незавершене виробництво 
	10
	60
	50
	500
	0,39
	2.21
	1,82

	6. Готова продукція   
	20
	78
	58
	290
	0.79
	2.87
	2.08

	7. Товари        
	1300
	1360
	60
	4.62
	51,34
	50.02
	-1.32

	8. Інші оборотні активи 
	10
	
	-10
	-100
	0.39
	0
	-0.39

	Усього: 
	2532
	2719
	187
	7,39
	100
	100
	0


Далі необхідно проаналізувати складові іммобілізованих ак​тивів. Якщо в складі цих коштів значну частину становлять дов​гострокові фінансові вкладення в інші підприємства, то виробни​чий потенціал даного підприємства зменшуватиметься.

Надходження, набуття, створення майна підприємства здійс​нюється за власні та позичені кошти, співвідношення яких роз​криває його фінансовий стан.

Аналіз джерел майна підприємства здійснюється за даними балансу. В аналітичній таблиці 4.3. наведено перелік джерел вла​сних і позичених коштів, вкладених у майно підприємства.

За даними аналітичної таблиці розраховується передовсім ко​ефіцієнт незалежності підприємства Кн з формули:

Кн = [власний капітал] / [валюта балансу].

 На початок звітного періоду: К„ = (3802: 4672) 100 = 81,37.

 На кінець звітного періоду: К„ = (6719: 7882) 100 = 85,24.

Коефіцієнт незалежності підприємства свідчить про те, що на кінець звітного періоду частка власного капіталу зросла. Отже, підприємство є фінансове стійким і достатньо незалежним від зо​внішніх кредиторів.


Таблиця 4.3
Аналіз джерел коштів,

які вкладено в майно підприємства, тис. грн.

	Показник
	Початок звітного періоду
	Кінець звітного періоду
	Зміна

	Джерела формування майна
	4672
	7882
	3210

	Власний капітал
	3802
	6719
	2917

	в % до майна
	81,3
	85,24
	3,94

	Наявність власних оборотних коштів
	1914
	1932
	18

	у % до власного капіталу
	50,34
	28,75
	-21,59

	Позичені кошти
	820
	1047
	227

	в % до майна
	17,55
	13,28
	-3,27

	Довгострокові позики
	220
	300
	80

	у % до позичених коштів
	26,82
	28,65
	1,83

	Короткострокові позики
	222
	340
	118

	у % до позичених коштів
	27,07
	32,47
	5,4

	Кредиторська заборгованість
	378
	407
	29

	у % до позичених коштів
	46,09
	38,87
	7,22

	Доходи майбутніх періодів


	50
	110
	60


Аналізуючи наведені дані, можна висновувати, що вартість майна підприємства зросла за звітний період на 3210 тис. грн., але тільки на 2917 тис. грн. — за рахунок власних коштів; решта покривалась за рахунок збільшення зобов'язань підприємства.

За звітний період частка позичених коштів зменшилась на 3,48% і становила 13,28% у структурі майна за абсолютного їх  зростання    на    227 тис. грн. (1047 - 820).

Кількість власних оборотних коштів збільшилась на 18 тис. грн., або на 100,94 % [(1932 : 1914) 100]. Змінилась і їхня величина в струк​турі власних коштів підприємства — їх частка знизилася на 21,59%.

За рахунок власних оборотних коштів на початок звітного періоду покривалось 50,34 % матеріальних оборотних коштів [(1914:3802)*100 %].

На кінець звітного періоду частка цього джерела в матеріаль​них оборотних коштах зменшилась на 21,59% [(1932 : 6719)*100 %] = 28,45.

Приріст активів підприємства відбувався за рахунок збіль​шення короткострокових позик на 1 18 тис. грн. та кредиторської заборгованості на 29 тис. грн., а збільшення коштів підприємства перекривалося збільшенням зобов’язань за кредиторською забор​гованістю. Це свідчить про те, що прискорене зростання коштів поліпшить платоспроможність підприємства.

Уся інформація, наведена в таблиці, береться з балансу за ви​нятком рядка “наявність власних оборотних коштів” – це розра​хункова величина (табл. 4.4.)

Наявність власних оборотних коштів можна визначити двома способами.

Перший спосіб показано в табл. 4.4.

Таблиця 4.4
Визначення суми власних оборотних коштів
	Показник
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	Власний капітал (підсумок розділу 1 пасиву балансу)
	3802
	6719

	Забезпечення майбутніх витрат і платежів (підсумок розділу 2 пасиву балансу)
	20
	6

	Довгострокові зобов’язання (підсумок розділу 3 пасиву балансу)
	220
	300

	Необоротні активи (підсумок розділу 1 активу балансу)
	2130
	5093

	Наявність власних оборотних коштів (ряд.1+ряд.2+ряд.3-ряд.4)
	1914
	1932


За другим способом 2-й розділ активу балансу «Оборотні ак​тиви» порівнюється з 4-м розділом пасиву балансу «Поточні зо​бов'язання».

Розрахувавши наявність власних оборотних коштів, слід про​аналізувати власний і позичений капітал в розрізі окремих статей, установити причину збільшення чи зменшення короткострокових позик, кредиторської заборгованості.

Після загальної оцінки стану майна на підприємстві необхідно та​кож розрахувати показники ефективного використання цього майна.

Основними показниками є:

1. Рентабельність активів (майна):

[прибуток у розпорядженні підприємства (ф.2)
[image: image4.wmf]код

 • 100]: [середня величина активів].

2. Рентабельність поточних активів:

[прибуток у розпорядженні підприємства (ф.2)
[image: image5.wmf]код

 • 100]: [середня величина поточних активів].

3. Рентабельність інвестицій:

[прибуток до сплати податку 
[image: image6.wmf]код

 • 100]: [валюта балансу за міну​сом короткострокових зобов'язань].

4. Рентабельність власного капіталу:

[прибуток у розпорядженні підприємства 
[image: image7.wmf]код

 • 100]: [джерела вла​сних засобів].

5. Рентабельність реалізованої продукції:

[прибуток у розпорядженні підприємства 
[image: image8.wmf]код

 • 100] : [сума виручки від реалізації продукції]

 Проаналізувавши склад, структуру майна підприємства і джерел його утворення, можна зробити висновок, що для ви​вчення цього питання можна застосувати модель економічного аналізу, що передбачає такі операції:

*  визначення питомих складових і джерел набуття майна в його загальній вартості на початок і кінець звітного періоду;

*  порівняння даних на кінець звітного періоду з даними на його початок і визначення причини зміни:

*  вивчення причин зміни складу структури майна і джерел його набуття, і передовсім тих,   що негативно позначаються на фінансовому стані підприємства;

*  доведення до відома керівництва підприємства інформації, яка сприятиме прийняттю управлінських рішень, спрямованих на усунення причин, що негативно впливають на фінансовий стан підприємства.

Аналізу структури майна достатньо для того, щоб оцінити стан активів і наявність коштів на підприємстві для повернення боргів, але його замало для відповіді на запитання, наскільки ви​гідно інвестору вкласти капітал у це підприємство. Тому наступ​ним напрямком аналізу фінансового стану підприємства і для внутрішніх, і для зовнішніх користувачів інформації є детальне вивчення ліквідності та платоспроможності підприємства.

Тема № 5

 Аналіз ліквідності та платоспроможності за даними 
П(С)БО №2
У ринковій економіці, коли можлива ліквідація під​приємств унаслідок їх банкрутства, одним з найважливіших показ​ників фінансового стану є ліквідність.

Фінансовий стан підприємств можна оцінити з погляду його короткострокової та довгострокової перспектив. У короткостро​ковій перспективі критерієм оцінки фінансового стану підприєм​ства є його ліквідність і платоспроможність, тобто здатність своє​часно і в повному обсязі розрахуватися за короткостроковими зобов’язаннями. Термін “ліквідний” передбачає безперешкодне перетворення майна на гроші. Ліквідність підприємства – це його спроможність перетворювати свої активи на гроші для покриття всіх необхідних платежів.

Найліквіднішою є готівка (або сальдо балансового рахунка 311 “Поточні рахунки в національній валюті”). Наступним за рівнем ліквідності активом є короткострокові інвестиції (цінні папери), оскільки у разі необхідності їх швидко можна реалізувати.

Дебіторська заборгованість – теж ліквідний актив, оскільки передбачає, що дебітори сплатять рахунок у найближчому майбутньому.

Найменш ліквідним поточним активом с запаси, бо для пере​творення їх на гроші спочатку треба їх продати. Отже, під ліквід​ністю будь-якого активу слід розуміти можливість перетворення його на гроші, а рівень ліквідності визначається тривалістю пері​оду, протягом якого відбувається це перетворення. Що коротшим є цей період, то вищою буде ліквідність даного виду активів.

Короткострокові зобов'язання — це борги, строк погашення яких не перевищує одного року. Коли настає строк платежу, у підприємства має бути достатньо грошей для сплати. Аналіз лік​відності балансу полягає в порівнянні коштів з активу, згрупова​них за рівнем їхньої ліквідності, із зобов'язаннями за пасивами, об'єднаними за строками їх погашення і в порядку зростання цих строків. Залежно від рівня ліквідності активи підприємства поді​ляються на такі групи:

1.  Найбільш ліквідні активи (А1) — це суми за всіма статтями коштів та їх еквівалентів, тобто гроші, які можна використати для поточних розрахунків.  Сюди  належать також  короткострокові фінансові вкладення, цінні папери, які можна прирівняти до гро​шей (це рядки 150, 220, 230, 240 другого розділу активу балансу).

2. Активи, що швидко реалізуються, (А2) — це активи, для перетворення яких на гроші потрібний певний час. У цю групу включають дебіторську заборгованість (рядки 160 до 220). Лікві​дність цих активів є різною і залежить від суб'єктивних та об'єк​тивних факторів: кваліфікації фінансових працівників, платоспро​можності платників, умов видачі кредитів покупцям тощо.

3.  Активи, що реалізуються повільно (А3), — це статті 2-го розділу активу балансу, які включають запаси та інші оборотні активи (рядки 100 до 140 вкл., а також ряд. 250). Запаси не мо​жуть бути продані, поки немає покупця. Інколи певні запаси по​требують додаткової обробки для того, щоб їх можна було про​дати, а на все це потрібен час.

4.  Активи, що важко реалізуються (А4), — це активи, які передбачено використовувати в господарській діяльності протягом тривалого періоду. У цю групу включають усі статті 1-го розділу активу балансу («Необоротні активи»).

Перші три групи активів (найбільш ліквідні; активи, що швид​ко реалізуються: активи, що реалізуються повільно) протягом по​точного господарського періоду постійно змінюються і тому на​лежать до поточних активів підприємства.

Пасиви балансу відповідно до зростання строків погашення зобов'язань групуються так:

1.  Негайні пасиви (П1) —це кредиторська заборгованість (ря​дки 530 до 610 вкл.), розрахунки за дивідендами, своєчасно не погашені кредити (за даними додатку до балансу).

2.  Короткострокові пасиви (П2) — це короткострокові креди​ти банків (рядок 500), поточна заборгованість за довгострокови​ми зобов'язаннями (рядок 510), векселі видані (рядок 520). Для розрахунку основних показників ліквідності можна користувати​ся інформацією 4-го розділу балансу («Поточні зобов'язання»).

3. Довгострокові пасиви (П3) —- це „довгострокові зобов'язан​ня” — 3-й розділ пасиву балансу.

4.  Постійні пасиви (П4) — це статті 1-го розділу пасиву бала​нсу («Власний капітал») — (ряд. 380, а також ряд. 430, 630).

Підприємство буде ліквідним, якщо його поточні активи пере​вищуватимуть короткострокові зобов'язання. Підприємство може бути ліквідним у більшій чи меншій мірі. Якщо на підприємстві оборотний капітал складається в основному з коштів (грошей) та короткострокової дебіторської заборгованості, то таке підпри​ємство вважають ліквіднішим, ніж те, де оборотний капітал скла​дається в основному із запасів. Для оцінки реального рівня лік​відності підприємства необхідно провести аналіз ліквідності ба​лансу. Аналіз ліквідності підприємства передбачає два такі етапи:

складання балансу ліквідності (табл. 5.1.);

розрахунок та аналіз основних показників ліквідності.

Ліквідність балансу — це рівень покриття зобов'язань під​приємства його активами, строк перетворення яких на гроші від​повідає строкам погашення зобов'язань.

Для визначення ліквідності балансу необхідно порівняти під​сумки за кожною групою активу і пасиву балансу.
Таблиця 5.1
Аналіз ліквідності балансу, тис. грн.
	Актив


	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Пасив
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Платіжний надлишок або недостача

	
	
	
	
	
	
	
	
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	Найбільш ліквідні активи
	230,240
	190
	206
	Негайні пасиви
	540

—

610
	128
	182
	62
	24

	2. Активи, що швидко реалізуються
	150,160,170,180,210,220
	562
	525
	2. Короткострокові пасиви
	500

—

530
	450
	565
	112
	-40

	3. Активи, що реалізуються повільно (А3)
	100,120,130,140,250,270
	1790
	2058
	3. Довгострокові пасиви
	480
	220
	300
	1570
	1758

	4. Активи, що важко реалізуються (А,)
	080
	2130
	5093
	4. Постійні пасиви
	380,430,630
	3874
	6835
	-1744
	-1758

	Баланс
	280
	4672
	7882
	Баланс
	640
	4672
	7882
	X
	X


Баланс буде абсолютно ліквідним, якщо задовольнятиме такі умови:

• Найбільш ліквідні активи перевищують негайні пасиви або дорівнюють їм.

• Активи, що швидко реалізуються, дорівнюють короткостро​ковим пасивам або більші за них.

• Активи, що реалізуються повільно, дорівнюють довгостроковим пасивам або більші за них.

• Активи, що важко реалізуються, менші за постійні пасиви.

Якщо на підприємстві виконуються перші три умови, тобто поточні активи перевищують зовнішні зобов'язання підприємст​ва, то обов'язково виконується й остання умова, оскільки це сві​дчить про наявність у підприємства власних оборотних коштів, що забезпечує його фінансову стійкість._ Невиконання однієї з перших трьох умов указує на те, що фактична ліквідність балансу відрізняється від абсолютної.

За даними таблиці „Баланс” підприємство, що аналізується, є в основному ліквідним. На кінець звітного періоду:

· А1 > П1

· А2 < П2

· А3 > П3

· А4 < П4

Проте абсолютно ліквідним баланс вважати не можна, оскіль​ки в підприємстві на кінець звітного періоду виникли проблеми з погашенням короткострокових кредитів, кредиторською заборго​ваністю за товари, роботи, послуги.

Якщо на підприємстві рівень ліквідності настільки великий, що після погашення найбільш термінових зобов'язань залиша​ються зайві кошти, то можна прискорити строки розрахунків з банком, постачальниками та іншими кредиторами.

Перспективну ліквідність можна визначити, порівнюючи ак​тиви, що реалізуються повільно, із довгостроковими пасивами, тобто з майбутніми надходженнями та платежами.

Баланси ліквідності за кілька періодів дають уявлення про те​нденції зміни фінансового стану підприємства.

Для складання фінансового плану одним з джерел інформації - є- баланс ліквідності, з допомогою якого можна здійснювати про​гнозні розрахунки на випадок ліквідації підприємства.

Другим етапом аналізу ліквідності підприємства є розраху​нок та аналіз основних показників ліквідності. Вони застосову​ються для оцінки можливостей підприємства виконати свої коро​ткострокові зобов'язання. Показники ліквідності дають уявлення не тільки про платоспроможність підприємства на конкретну да​ту, а й у випадках надзвичайних ситуацій.
Ліквідність підприємства, як відомо, можна оперативно ви​значити за допомогою коефіцієнтів ліквідності. Коефіцієнти лік​відності можуть бути різними за назвою, але сутність їх в основ​ному однакова як на українських підприємствах, так і в зарубіж​них фірмах та компаніях.

Основні показники ліквідності:

1. Загальний коефіцієнт ліквідності (коефіцієнт покриття, ко​ефіцієнт поточної ліквідності) дає загальну оцінку платоспромо​жності підприємства і розраховується за формулою:

К з. л = [А1 + А2 + А3] : [П1 + П2]

Він показує, скільки гривень поточних активів підприємства припадає на одну гривню поточних зобов'язань. Логіка цього по​казника полягає в тому, що підприємство погашає короткостро​кові зобов'язання в основному за рахунок поточних активів. От​же, якщо поточні активи перевищують поточні зобов'язання, підприємство вважається ліквідним. Розмір перевищення зада​ється коефіцієнтом покриття. Значення цього показника залежить і від галузі, і від виду діяльності. У європейській обліково-аналітичній практиці наводиться критичне мінімальне значення цього .показника. Визнано, що поточні активи повинні вдвічі пе​ревищувати короткострокові зобов'язання.

Якщо на підприємстві відношення поточних активів і корот​кострокових зобов'язань нижче за 1 : 1, це є свідченням високого фінансового ризику, оскільки підприємство не в змозі оплатити свої рахунки. Співвідношення 1 : 1 припускає рівність поточних активів і короткострокових зобов'язань. Але, зважаючи на різний рівень ліквідності активів, можна вважати, що не всі активи бу​дуть негайно реалізовані, а тому виникає загроза для фінансової стабільності підприємства. Якщо значення коефіцієнта покриття значно перевищує співвідношення 1 : 1, то можна висновувати, що підприємство має значні оборотні кошти, сформовані завдяки власним джерелам. З позиції кредиторів підприємства такий варі​ант формування оборотних коштів є найбільш прийнятним. Про​те, з погляду менеджера, значне накопичення запасів на підпри​ємстві, відвернення грошей у дебіторську заборгованість може пояснюватись незадовільним управлінням активами. Скорочення величини коефіцієнта покриття може статися під впливом двох факторів: збільшення поточних активів і значного зростання ко​роткострокових зобов'язань.
Для з'ясування причин зміни цього показника необхідно про​аналізувати зміни в складі джерел коштів та їх розміщенні, порі​внюючи з початком року.

2. Коефіцієнт швидкої ліквідності — цей коефіцієнт за смис​ловим значенням аналогічний коефіцієнту покриття, тільки він обчислюється для вужчого кола поточних активів, коли з розра​хунку виключено найменш ліквідну їх частину — виробничі за​паси. Він обчислюється так:

К ш. л = [А1 + А2] : [П1 + П2].

Матеріальні запаси виключаються не стільки тому, що вони менш ліквідні, а, головне, через те, що кошти, які можна одержа​ти в разі вимушеної реалізації виробничих запасів, можуть бути істотно нижчими за витрати на їхню закупівлю. За умов ринкової економіки типовою є ситуація, коли за ліквідації підприємства одержують 40% і менше від облікової вартості запасів. “Розумним” коефіцієнтом швидкої ліквідності є співвідношення 1:1 .

Практично багато підприємств мають нижчий коефіцієнт швид​кої ліквідності (наприклад. 0,5 : 1), тому для оцінки їх фактичної ліквідності треба проаналізувати тенденції зміни цього показника за певний період. Так, якщо зростання коефіцієнта швидкої лік​відності було пов'язане в основному зі зростанням невиправданої дебіторської заборгованості, то це свідчить про серйозні фінан​сові проблеми підприємства. У західній економічній літературі цей коефіцієнт називають коефіцієнтом миттєвої оцінки.

3. Коефіцієнт абсолютної ліквідності визначається за формулою:

К абс. лік. = [А1] : [П1 + П2].

Цей коефіцієнт показує, яку частину короткострокових пози​кових зобов'язань можна за необхідності погасити негайно. Тео​ретично достатнім значенням для коефіцієнта абсолютної ліквід​ності є співвідношення 0.2 : 1 . На практиці фактичні середні зна​чення коефіцієнтів ліквідності бувають значно нижчими, але це ще не дає підстави висновувати про неможливість підприємства негайно погасити свої борги, бо малоймовірно, щоб усі кредито​ри підприємства одночасно пред'явили йому свої боргові вимоги.

Ліквідність підприємств характеризує також показник манев​реності власних оборотних коштів (капіталу, що функціонує). Він визначається як відношення грошових коштів до капіталу, що функціонує. Цей показник характеризує ту частину власних обо​ротних коштів, які перебувають у формі грошових коштів, що мають абсолютну ліквідність.

Для підприємства, котре нормально функціонує, цей показник змінюється від нуля до одиниці. Прийнятне орієнтовне значення показника встановлює підприємство самостійно. Воно залежить від різних факторів, наприклад, від того, наскільки високою є щоденна потреба підприємства у вільних грошових ресурсах.

Отже, можна сказати, що ліквідність — це спроможність будь-якого з активів трансформуватися в гроші (кошти), а рівень лік​відності визначається тривалістю періоду, протягом якого цю трансформацію можна здійснити. Що коротший цей період, то вищою є ліквідність.

З цією метою визначається індекс ліквідності, що показує кі​лькість днів, необхідних для перетворення поточних активів на готівку.

Для визначення індексу ліквідності виконують такий розраху​нок (табл. 5.2.).
Таблиця 5.2
Розрахунок індексу ліквідності

	Показник
	Сума, тис. грн.
	Кількість днів, необхідних для перетворення активів на готівку
	Разом (гр..1*гр..2)

	А
	1
	2
	3

	Готівка
	40 000
	
	

	Дебіторська заборгованість
	90 000
	25
	2 250 000

	Товарні запаси
	120 000
	30
	3 600 000

	Усього
	250 000
	
	5 850 000


За даними табл. 5.2 індекс ліквідності дорівнюватиме: 5850000/250000=23,4 дня. Отже, даному підприємству необхідно 23,4 дня для перетворення поточних активів на готівку.

Наявність різних показників ліквідності пояснюється різними інтересами споживачів аналітичної інформації: коефіцієнт абсо​лютної ліквідності є важливим для постачальників сировини і матеріалів; коефіцієнт швидкої ліквідності — для банків; коефі​цієнт поточної ліквідності — для покупців і власників акцій та облігацій підприємства.

Проте слід спеціально зазначити, що ліквідність підприємства зовсім не тотожна його платоспроможності. Так, коефіцієнти лік​відності можуть характеризувати фінансовий стан як задовільний, однак, по суті, ця оцінка буде помилковою, якщо в поточних активах значну питому вагу матимуть неліквідні активи й корот​кострокова дебіторська заборгованість.

Платоспроможність означає наявність у підприємства коштів і еквівалентів, достатніх для розрахунків з кредиторської заборгованості, що потребує негайного погашення.

Ознаками платоспроможності є:

* наявність грошей у касі, на поточних рахунках;

* брак простроченої кредиторської заборгованості.

Однак наявність тільки незначних залишків грошей на поточ​них рахунках знову ж таки не означає неплатоспроможності під​приємства, бо кошти на поточні рахунки можуть надійти протя​гом кількох днів.

Беручи загалом, можна сказати, що вправність фінансового менеджера підприємства виявляється в тому, щоб на розрахунко​вому рахунку та в касі грошей було б не менше (але й не більше), ніж потрібно для виконання поточних платежів, а решта їх має бути вкладена в матеріальні та інші ліквідні активи. Досягненню такого стану, крім усього іншого, сприяє грамотне складання платіжних календарів.

Заведено вважати, що в підприємства на поточному рахунку має бути залишок коштів, який дорівнює різниці між кредитор​ською заборгованістю всіх видів, строки оплати якої настають протягом певного найближчого періоду (наприклад, тижня або декади) і поточною дебіторською заборгованістю на користь підприємства, платежі за якою очікуються в той самий період.

Приклад 1

 Кредиторська заборгованість на 1 березня — 840 тис. грн. Дебіторська заборгованість на 1 березня — 620 тис. грн. Залишок коштів на поточному рахунку — 55 тис. грн. Тоді рівень поточної платіжної готовності становитиме (55•100):(840-620)=25%.

Однією з повсякденних турбот фінансової служби підприємс​тва є забезпечення повної платіжної готовності, зниження якої часто спричиняється до великих непродуктивних витрат підпри​ємства у вигляді пені за прострочку платежів. Для оцінки платоспроможності на підприємстві складається платіжний баланс (ка​лендар) на будь-яку дату (табл.5.3.)

Якщо сальдо в активі платіжного балансу, то це означає не​платоспроможність підприємства. Відомо, що оцінка рівня пла​тоспроможності дається за даними балансу на основі характеристики ліквідності оборотних коштів, тобто з урахуванням часу, необхідного для перетворення їх на готівку.                             
Таблиця 5.3
Платіжний баланс (календар),тис. грн.

	Актив
	Пасив

	Наявні кошти для покриття заборгованості
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Негайні та інші платежі
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	Кошти (гроші) та їх еквіваленти
	190
	206
	Заборгованість за позикою
	140
	210

	Розрахунки з різними дебіторами
	327
	235
	Заборгованість кредиторів
	378
	407

	
	
	
	Векселі видані
	60
	130

	Усього
	517
	541
	Усього
	578
	747

	Сальдо
	61
	206
	
	
	

	Баланс
	578
	747
	Баланс
	578
	747


Підвищення рівня платоспроможності підприємства залежить від поліпшення результатів його виробничої та комерційної діяльності. Водночас надійний фінансовий стан залежить також і від раціональної організації використання фінансових ресурсів. Тому за умов ринкової економіки здійснюється не тільки оцінка активів і пасивів балансу, а й поглиблений щоденний аналіз стану її використання господарських засобів. Інформаційною базою для такого аналізу є дані управлінського обліку.

Тема № 6
Аналіз фінансової стабільності
Фінансова стабільність підприємства є однією з найважливіших характеристик фінансового стану підприємства. Вона пов'язана з рівнем залежності від кредиторів та інвесторів і характеризується співвідношенням власних і залучених коштів. Цей показник дає загальну оцінку фінансової стабільності. У світовій і вітчизняній обліково-аналітичній практиці розроблено систему показників, що характеризують фінансову стабільність підприємства. Ці показники поділяють на два класи.

До першого класу відносять показники зі встановленими нормативними значеннями (усі перелічені показники ліквідності та платоспроможності); до другого класу — показники, без установлених нормативних значень (показники рентабельності, ефективності управління, ділової активності).

Основні показники фінансової стабільності:

1.  Коефіцієнт концентрації власного капіталу (коефіцієнт автономії):
[власний капітал (підсумок 1 розділу пасиву)] : [загальна сума господарських коштів (валюта балансу)].

Цей коефіцієнт характеризує частку власників підприємства в загальній сумі коштів, авансованих у його діяльність. Що вищим є значення цього показника, то більше підприємство є фінансове стійким, стабільним і незалежним від зовнішніх кредиторів. Доповненням до цього показника є коефіцієнт концентрації залученого (позичкового) капіталу — їх сума має дорівнювати 1 (або 100%). Щодо рівня залучення позичених коштів у зарубіжній практиці існують різні думки. Найбільш поширено таку: частка власного капіталу має бути не меншою за 0,6 (60%). У підприємство з високою часткою власного капіталу кредитори вкладають охочіше кошти, оскільки воно з більшою ймовірністю може погасити борги за рахунок власних коштів. Проте це не скрізь так: японським компаніям, наприклад, властива висока частка залученого капіталу (до 80%). А значення цього показника в Японії в середньому на 58% вище, ніж, наприклад, в американських корпораціях. Це пояснюється тим, що інвестиції там мають різну природу: у США основний потік інвестицій надходить від населення, в Японії — від банків. Високе значення коефіцієнта концентрації залученого капіталу свідчить про велику міру довіри до корпорацій з боку банків, а значить, і про фінансову надійність. Низьке значення цього коефіцієнта свідчитиме про неспроможність отримати кредити в банку, що є певною пересторогою для інвесторів і кредиторів.

2.  Коефіцієнт фінансової залежності:

[валюта балансу]*[власний капітал (підсумок розділу 1 пасиву)].

Цей коефіцієнт є оберненим до коефіцієнта концентрації власного капіталу. Зростання цього показника в динаміці означає збільшення частки позичених коштів у фінансуванні підприємства. Якщо його значення наближається до одиниці (або 100%), то це означає, що власники повністю фінансують своє підприємство, якщо перевищує одиницю — навпаки.

Наприклад, якщо значення цього коефіцієнта 1,25, то це означає, що в кожній 1,25 грн., вкладеній в активи підприємства, 25 коп. десь позичено.

3. Коефіцієнт маневреності власного капіталу:

[власні кошти (2 розділ активу)]: [власний капітал (підсумок розділу 1 пасиву балансу)].

Цей коефіцієнт показує, яка частина власного капіталу використовується для фінансування поточної діяльності, тобто яку частину вкладено в оборотні кошти, а яку — капіталізовано. Значення цього показника може змінюватися залежно від структури капіталу і галузевої належності підприємства (норматив — 0,4 ... 0,6).

4.  Коефіцієнт структури довгострокових вкладень:

[довгострокові зобов'язання (3 розділ пасиву балансу)] : 

[необоротні активи (підсумок 1 розділу активу балансу)]

5.  Коефіцієнт довгострокового залучення позичених коштів:

[довгострокові зобов'язання (3 розділ пасиву)]:

[довгострокові зобов'язання (3 розділ пасиву) + власний капітал (підсумок 1 розділу пасиву)].

Він характеризує структуру капіталу. Зростання цього показника в динаміці — негативна тенденція, яка означає, що підприємство дедалі більше залежатиме від зовнішніх інвесторів.

6. Коефіцієнт співвідношення власних і залучених коштів:

 [залучений капітал (підсумок 3 розділу пасиву балансу) + короткострокові кредити банків (у 4 розділі пасиву)] : [власний капітал (підсумок 1 розділ}' пасиву балансу)].

Цей коефіцієнт є найбільш загальною оцінкою фінансової стійкості підприємства.

Якщо значення цього показника 0,178, то по означає, що на кожну 1 грн. власних коштів припадає 17.8 коп. позичених. Зростання цього показника в динаміці свідчить про посилення залежності підприємства від зовнішніх інвесторів і кредиторів, тобто про певне зниження фінансової стійкості, і навпаки.

7.  Коефіцієнт структури залученого капіталу:

[довгострокові зобов'язання (3 розділ пасиву)] :

[залучений капітал (4 розділ пасиву) / (поточні зобов'язання)].

8.  Коефіцієнт забезпеченості оборотних коштів власними оборотними коштами розраховують як відношення власних оборотних коштів до всієї величини оборотних коштів:

[(розділ 2 активу балансу) - (4 розділ пасиву «Поточні-зобов'язання»)] :

[2 розділ активу балансу].

Мінімальне значення цього показника — 0,1. Коли показник опускається за це значення, то структура визнається незадовільною, а підприємство -— неплатоспроможним. Збільшення величини показника свідчить про непоганий фінансовий стан підприємства і його спроможність проводити незалежну фінансову політику.

9. Коефіцієнт співвідношення необоротних і власних коштів розраховується як відношення необоротних коштів до власного капіталу (розділ 1 активу балансу /розділ 1 пасиву). Він характеризує рівень забезпечення необоротних активів власними коштами. Приблизне значення цього показника — 0,5 ... 0,8. Якщо показник має значення менше за 0,5, то це свідчитиме про те, що підприємство має власний капітал в основному для формування оборотних коштів, що, як правило, розцінюють негативно. За значення цього показника більшому за 0,8 роблять висновки про залучення довгострокових позик і кредитів для формування частини необоротних активів, що є цілком виправданим для будь-якого підприємства.

10.Коефіцієнт відношення виробничих активів і вартості майна:

[виробничі активи (основні засоби, виробничі запаси, тварини на вирощуванні та відгодівлі, незавершене виробництво) + розділ 3-й активу «Витрати майбутніх періодів] : [балансова вартість майна]. Мінімальне нормативне значення цього показника 0,5. Вищий показник свідчить про збільшення виробничих можливостей підприємства.

11. Коефіцієнт окупності відсотків за кредити:

[чистий прибуток + витрати на виплату відсотків]: [витрати на виплату відсотків за кредити].

Він показує, скільки разів протягом року підприємство заробляє кошти для оплати відсотків і характеризує рівень захищеності кредиторів. Цей коефіцієнт має бути не меншим за 3.

Для оцінки фінансової стабільності підприємства використовують також коефіцієнти стабільності економічного зростання і чистої виручки. Для цих показників нормативів не встановлено.

12.Коефіцієнт стабільності економічного зростання розраховують як відношення різниці між чистим прибутком (П) і дивідендами, що їх виплачено акціонерам (ДА), до власного капіталу (ВК):

К с. е. зр = (П-ДА):ВК

Розрахований коефіцієнт економічного зростання порівнюють із коефіцієнтом за попередній звітний період, а також з аналогічними підприємствами. Цей коефіцієнт характеризує стабільність одержання прибутку, який залишається на підприємстві для його розвитку та створення резерву.

Якщо цей коефіцієнт становитиме, наприклад, 0,185, то це означає, що прибуток у розмірі 18,5% власного капіталу за рік направлено на розвиток і створення резервів підприємства.

13. Коефіцієнт чистої виручки розраховують як відношення суми чистого прибутку та амортизаційних відрахувань до виручки від реалізації, продукції і послуг.

Тема № 7

Аналіз оборотності оборотних активів
Аналізуючи стан оборотних коштів за умов ринкової економіки, необхідно розглядати всі конкретні причини, виявляти ті, що негативно впливають на стан цих коштів і розробляти конкретні заходи для усунення таких причин. За даними ф. 1 «Баланс», ф. 2 «Звіт про фінансові результати» визначаються і аналізуються такі показники оборотності оборотних коштів:

1.  Оборотність у днях (Од) — час повного кругообігу оборотних коштів.

Визначається за формулою:

Од = СЗ [Д:Р],

де СЗ — середній залишок оборотних коштів;

Д—кількість днів у періоді, що аналізується;

Р — виручка від реалізації.

Середній залишок оборотних коштів у цілому (або будь-якого з їх видів) обчислюється за формулою середньої хронологічної. Для цього беруть підсумки залишків 2-го розділу активу балансу і за формулою середньої арифметичної визначають середньорічний залишок.

2. Коефіцієнт оборотності (Ко) — це кількість оборотів, що їх роблять оборотні кошти за період, який аналізується.

Цей коефіцієнт характеризує розмір обсягу виручки від реалізації в розрахунку на одну гривню оборотних коштів. Він визначається за формулою:

Ко = Р : СЗ,

де Ко —коефіцієнт оборотності;

Р — виручка від реалізації:

СЗ — середній залишок оборотних коштів за період, що аналізується. Коефіцієнт оборотності засобів — це фондовіддача оборотних коштів.

3.     Тривалість одного обороту в днях (То) — визначається за формулою:

То = Д : Од,

де То — тривалість одного обороту в днях; 

Д — кількість днів періоду, що аналізується (90, 360);

Од — оборотність оборотних коштів у днях.

 4. Коефіцієнт завантаження коштів в обороті (Кз). Він показує суму оборотних коштів, що авансуються на 1 грн. виручки від реалізації, і визначається за формулою:

Кз = [СЗ:Р] 100,

де Кз — коефіцієнт завантаження коштів в обороті;

СЗ — середній залишок оборотних коштів, грн.;

Р — виручка від реалізації продукції, грн.;

100 — переведення грн. у коп.

Коефіцієнт завантаження коштів в обороті (Кз) — величина, обернена до коефіцієнта оборотності оборотних коштів (Ко). Що менший коефіцієнт завантаження коштів, то ефективніше використовуються оборотні кошти.

Методика аналізу оборотності оборотних коштів полягає в порівнянні показників оборотності оборотних коштів підприємства за звітний період з аналогічними показниками за минулий звітний період. У такий спосіб виявляються тенденції поліпшення або погіршання. Ця інформація корисна для акціонерів, можливих інвесторів, потенційних покупців, постачальників та ін.

Аналіз оборотності оборотних коштів підприємства робиться за допомогою таблиці (табл. 7.1.), що складається за даними форми 1 та форми 2.

Таблиця 7.1
Аналіз оборотності оборотних коштів за звітний період

	Показники
	Минулий  період
	Звітний період
	Відхилення (+; - )

	1 . Виручка від реалізації, тис. грн.
	58000
	63000
	5000

	2. Кількість днів періоду, що аналізується
	360
	360
	0

	3. Одноденна виручка, тис. грн.
	161,11
	175,00
	13,89

	4. Середній залишок оборотних коштів, тис. грн.
	5133
	5207
	74

	5.  Оборотність оборотних коштів, днів (ряд. 4 • ряд. 2 /ряд. 1)
	31,86
	29,75
	-2,11

	6. Коефіцієнт оборотності оборотних ко​штів, кількість оборотів (ряд. 1 /ряд. 4)
	11,30
	12,10
	0,80

	7. Коефіцієнт завантаження коштів в обо​роті, коп. (ряд. 4 /ряд. 1)
	8,85,
	8,2-7
	-0,58


Виходячи з наведених у таблиці даних, можна сказати, що оборотність оборотних коштів за рік прискорилась на 2,1 дня (29,75 - 31,86 = - 2,11). Це привело:

а)  до збільшення  коефіцієнта оборотності засобів  на 0,8 (12,10-11,30 = 0,8);

б) до зниження коефіцієнта завантаження засобів в обороті на 0,58коп. (8,27-8,85 =-0,58).

На зміну оборотності оборотних коштів впливають два факто​ри: зміна обсягу виручки від реалізації продукції; зміна середнього залишку оборотних засобів.

Вплив першого фактора визначається так.

Середній залишок оборотних коштів (минулий рік) / одноденну виручку за звітний рік за мінусом оборотності оборотних коштів за минулий рік. У нашому прикладі оборотність оборотних коштів прискорилася на 2,1 дня, оскільки:

· зростання обсягу виручки від оборотності прискорилося на 2,5 дня (5133/175-31,8 = 2,5);                                              -_

· натомість збільшення середнього залишку оборотних коштів на 74 тис. грн. уповільнило оборотність оборотних коштів на | 0,4 дня (74/175 = 0,4 дня). Разом: - 2,5 + 0,4 = - 2,1 дня;

Метою аналізу оборотності оборотних коштів є також визначення суми грошей, що їх було вивільнено з обороту внаслідок прискорення оборотності оборотних коштів або додатково залучено в оборот унаслідок уповільнення такої оборотності. Для цього проводять такий розрахунок: різницю в оборотності у днях помножують на звітну одноденну виручку. За даними нашого прикладу, прискорення оборотності оборотних коштів на 2.11 дня вивільнило з обігу грошові кошти в сумі 369,2 тис. грн. (-2,11 • 175 =-369,2 тис. грн.).

Величину економічного ефекту, отриманого від прискорення оборотності оборотних коштів, можна визначити, користуючись коефіцієнтом завантаження коштів в обороті. Якщо, наприклад, торік для одержання однієї гривні виручки було витрачено 8,85 коп. оборотних коштів, то у звітному році — тільки 8,27 коп.. тобто менше на 0,58 коп. на кожну грн. виручки.

Отже, загальна сума економії оборотних коштів з усього обсягу виручки становить:

(-0,58 -63000) : 100 = - 365,4 тис. грн. (різниця на 2,1 тис. грн., порівняно з попереднім розрахунком 369,2 тис. грн., пояснюється округленням чисел під час розрахунку). Слід наголосити, що за умов ринкової економіки, аналізуючи саму тільки оборотність оборотних коштів, не можна дати однозначної відповіді щодо її прискорення або сповільнення.

Для цього необхідно вивчати конкретну виробничу ситуацію. Так, інколи високий показник оборотності може свідчити про недостатність товарно-матеріальних запасів, що надалі гальмуватиме розвиток бізнесу, а низький показник оборотності інколи є виправданим, наприклад, коли очікується підвищення цін на сировину й напівфабрикати.

У процесі аналізу цього питання слід обов'язково порівняти темпи збільшення обсягу продажу з темпами збільшення виробничих запасів. Якщо темпи зростання обсягу продажу будуть вищими за темпи зростання виробничих запасів, це завжди свідчитиме про добрий фінансовий стан підприємства.

Тема № 8

Аналіз дебіторської заборгованості
За даними бухгалтерської звітності (ф.1, ф.2) можна визначити низку показників, що характеризу​ють стан дебіторської заборгованості.

До цих показників належать:

1. Оборотність дебіторської заборгованості:
Од=В:Д,

де Од - оборотність дебіторської заборгованості;

В - виручка від реалізації продукції;

Д - середня дебіторська заборгованість.

2. Період погашення дебіторської заборгованості:

Пд=360днів:Од,

де Пд – період погашення дебіторської заборгованості;

Од – оборотність дебіторської заборгованості.

3.Частка дебіторської заборгованості в загальному обсязі поточних активів:

Да=[Дз:Па]100,

де Да – частка дебіторської заборгованості в поточних активах;

Дз – дебіторська заборгованість;

Па – поточні активи (2 – 3 розділ активу балансу).

4. Відношення середньої величини дебіторської заборгованості до виручки від реалізації визначається за формулою:
Дз=Д:В,

де Д – середня величина дебіторської заборгованості;

В – виручка від реалізації продукції.

5. Частка сумнівної дебіторської заборгованості в загальному обсязі заборгованості, %.

Показник сумнівної дебіторської заборгованості може бути взятий з балансу (рядок 162 ф. 1).

Методика аналізу показників оборотності дебіторської заборгованості: дані за звітний період порівнюють з даними за минулий рік  (або інший звітний період), визначають зміни і вивчають причини цих змін, їхню якісну характеристику. Деякі показники за минулий період (оборотність дебіторської заборгованості або відношення середньої величини дебіторської заборгованості до виручки від реалізації) переносяться з розрахунку складеного за підсумками минулого року чи іншого виробничого періоду.

Якщо порівняти показники дебіторської заборгованості, можна зробити висновок щодо того, поліпшився чи погіршився стан розрахунків  з покупцями проти минулого року. Якщо на підприємстві зросла частка сумнівної дебіторської заборгованості, а також загальна частка дебіторської заборгованості в загальному обсязі оборотних коштів, то можна зробити висновок про зниження ліквідності поточних активів у цілому, а отже про погіршення фінансового стану підприємства. Важливим в процесі аналізу дебіторської заборгованості є контроль за співвідношенням дебіторської і кредиторської заборгованості. Значне перевищення дебіторської заборгованості завжди загрожує фінансовій стійкості підприємства і потребує залучення додаткових джерел фінансування.

Розглядаючи питання аналізу дебіторської заборгованості (розрахунки з покупцями й замовниками), слід ознайомитися з одним із методів розрахунку з покупцями, що широко використовується в країнах з розвинутими ринковими відносинами, - методом надання знижок за дострокової оплати. Відомо що за умов інфляції  будь-яка відстрочка платежу призводить до того, що підприємство-виробник реально одержує лише частину вартості реалізованої продукції. Тому підприємству інколи вигідніше зробити знижку на реалізований товар за умови швидкої оплати рахунка (наприклад у десятиденний строк), ніж втратити більшу суму в результаті інфляції.

Значна питома вага в складі джерел коштів підприємства, як відомо, належить позичковим коштам, у тому числі й кредиторській заборгованості. Тому необхідно вивчати та аналізувати поряд з дебіторською заборгованістю і кредиторську, її склад, стру​ктуру, а потім провести порівняльний аналіз із дебіторською за​боргованістю.

Передовсім треба перевірити достовірність інформації щодо видів і строків кредиторської заборгованості. Для цього корис​туються прямим підтвердженням контрагентів, вивченням контра​ктів і договорів, особистими бесідами з працівниками, які мають інформацію про борги і зобов'язання підприємства.

У процесі аналізу необхідно дати оцінку умов заборгованості, звернути увагу на строки, обмеження використання ресурсів, мож​ливості залучення додаткових джерел фінансування.

Аналіз власне кредиторської заборгованості починається з ви​вчення складу і структури кредиторської заборгованості за дани​ми форми № 1 «Баланс».

Для цього розраховують питому вагу кожного виду кредитор​ської заборгованості в загальній сумі. Такі показники розрахову​ються за звітом і за планом, а порівнюючи їх, визначають відхилення в структурі кредиторської заборгованості, установлюють причини змін її окремих складових і розробляють заходи для ре​гулювання заборгованості, особливо тих її складових, які негати​вно впливають на діяльність підприємства.

Як правило, основною причиною змін структури кредиторсь​кої заборгованості є взаємні неплатежі. Це може підтвердити по​рівняльний аналіз кредиторської та дебіторської заборгованості.

Деталізація аналізу кредиторської заборгованості може про​водитись з використанням запропонованої вище методики аналі​зу дебіторської заборгованості.

Оборотність кредиторської заборгованості розраховується за тією самою формулою, що й дебіторської, з тією лише різницею, що в знаменнику відображають суму обороту для закупівлі сиро​вини, матеріалів тощо.

Аналіз стану дебіторської та кредиторської на кінець звітного періоду заборгованості передбачає також її порівняльний аналіз (табл. 8.1).

Результатом такого аналізу може бути виявлення:

а)  збільшення або зменшення дебіторської заборгованості;

б) збільшення або зменшення кредиторської заборгованості. Як збільшення, так і зменшення дебіторської і кредиторської заборгованості можуть призвести до негативних наслідків для фінансового стану підприємства. 

Так, зменшення дебіторської заборгованості проти кредитор​ської може статися через погіршання стосунків з клієнтами, тоб​то через зменшення кількості покупців продукції.

Збільшення дебіторської заборгованості проти кредиторської може бути наслідком неплатоспроможності покупців.

Таблиця 8.1
Порівняльний аналіз дебіторської та 

кредиторської заборгованості

	Показники

	Дебітор​ська за​борго​ваність
	Креди​торська заборго​ваність
	Перевищення заборгованості

	
	
	
	дебітор​ської
	креди​торської

	1 . Заборгованість за товари, робо​ти, послуги
	320
	225
	95
	—

	2. За розрахунками з бюджетом
	—
	20
	—
	20

	3. За розрахунками з авансами
	12
	110
	—
	98

	4. За розрахунками з позабюджет​ними платежами
	—
	4
	—
	4

	5. За розрахунками з оплати праці
	—
	10
	—
	10

	6. За розрахунками з учасниками
	—
	35
	—
	35

	7. За розрахунками зі страхування
	—
	3
	—
	3

	8. Інші види заборгованості
	3
	—
	
	

	Усього)
	335
	407
	95
	170


У процесі виробничої діяльності часто трапляються випадки, коли кредиторська заборгованість значно перевищує дебіторську. Деякі економісти-теоретики вважають, що це свідчить про раціо​нальне використання коштів, оскільки підприємство залучає в оборот більше коштів, ніж відволікає з обороту. Але бухгалтери-практики оцінюють таку ситуацію тільки негативно, оскільки під​приємство мусить погашати свої борги незалежно від стану дебі​торської заборгованості.

Отже, аналізуючи дані дебіторської і кредиторської забор​гованості, необхідно вивчити причини виникнення кожного виду заборгованості, виходячи з конкретної виробничої ситуації на підприємстві.
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ДОДАТКИ

Додаток 1

БАЛАНС

на______________20____р.

Форма № 1
код за ДКУД 1801001

	Активи
	Код рядка
	На початок звітного пері​оду
	На кінець звітного періоду

	1
	2
	3
	4

	1. Необоротні активи

	Нематеріальні активи:
	
	
	

	залишкова вартість
	010
	300
	310

	первісна вартість
	011
	330
	350

	знос
	012
	30
	40

	Незавершене будівництво
	020
	1200
	2100

	Основні засоби

	залишкова вартість
	030
	500
	2570

	первісна вартість
	031
	1000
	3200

	знос
	032
	500
	630

	Довгострокові фінансові інвестиції ,які обліковуються згідно з участю в капіталі інших підприємств
	040
	110
	100

	інші фінансові інвестиції
	045
	20
	10

	Довгострокова дебіторська заборгова​ність
	050
	
	

	Відстрочені податкові активи
	060
	—
	3

	Інші необоротні активи
	070
	
	

	Всього по розділу 1
	080
	2130
	5093

	2. Оборотні активи

	Запаси:

	виробничі запаси
	100
	400
	450

	тварини на вирощуванні та відгодівлі
	110
	
	

	незавершене виробництво
	120
	10
	60

	готова продукція
	130
	20
	78

	товари
	140
	1300
	1400

	Векселі одержані
	150
	150
	170

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги:

	чиста реалізаційна вартість
	160
	300
	320

	первісна вартість
	161
	340
	360

	резерв сумнівних боргів
	162
	40
	40

	Дебіторська заборгованість по розрахунках:

	з бюджетом
	170
	7
	

	по авансах виданих
	180
	35
	12

	по нарахованих доходах
	190
	
	

	по внутрішніх розрахунках
	200
	
	

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	210
	20
	3

	Поточні фінансові інвестиції
	220
	50
	20

	Грошові кошти та їх еквіваленти:

	в національній валюті
	230
	70
	201

	в іноземній валюті
	240
	120
	5

	Інші оборотні активи
	250
	10
	-

	Всього по розділу 2
	260
	2492
	2719

	3. Витрати майбутніх періодів
	270
	50
	70

	Баланс
	280
	4672
	7882


	Пасиви
	Код рядка
	На початок звітного пері​оду 
	На кінець звітного періоду

	1
	2
	3
	4

	1. Власний капітал

	Статутний капітал
	300
	3600
	3830

	Пайовий капітал
	310
	-
	

	Додатковий вкладений капітал
	320
	200
	200

	Інший-додатковий капітал
	330
	
	2629

	Резервний капітал
	340
	50
	70

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	350
	2
	10

	Неоплачений капітал
	360
	(30)
	(10)

	Вилучений капітал
	370
	(20)
	(10)

	Всього по розділу 1
	380
	3802
	6719

	2. Забезпечення майбутніх витрат та платежів

	Забезпечення виплат персоналу
	400
	10
	6

	Інше забезпечення
	410
	2
	—

	Цільове фінансування
	420
	10
	—

	Всього по розділу 2
	430
	22
	6

	3. Довгострокові зобов'язання

	Довгострокові кредити банків
	440
	200
	250

	Інші довгострокові фінансові зобов'язання
	450
	—
	—

	Відстрочені податкові зобов'язання
	460
	
	50

	Інші довгострокові зобов'язання
	470
	20
	-

	Всього по розділу 3
	480
	220
	300

	4. Поточні зобов'язання

	Короткострокові кредити банків
	500
	120
	190

	Поточна заборгованість по довгостроко​вих зобов'язаннях
	510
	20
	20

	Векселі видані
	520
	60
	130

	Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги
	530
	250
	225

	Поточні зобов'язання по розрахунках:

	по отриманих авансах
	540
	50
	110

	з бюджетом
	550
	10
	20

	по позабюджетних платежах
	560
	3
	4

	по страхуванню
	570
	7
	3

	по оплаті праці
	580
	18
	10

	з учасниками
	590
	30
	35

	по внутрішніх розрахунках
	600
	
	—

	Інші поточні зобов'язання
	610
	10
	—

	Всього по розділу 4
	620
	578
	747

	5. Доходи майбутніх періодів
	630
	50
	110

	Баланс
	640
	4672
	7882


Керівник

Головний бухгалтер

Додаток 2

ЗВІТ ПРО ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ

За_______________20_____р.

Форма № 2                  Код за ДКУД 1801003

І. Фінансові результати

	Стаття


	Код рядка
	За звітний період
	За попере​дній період

	1
	2
	3
	4

	Доход (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
	010
	840
	600

	Податок на додану вартість 
	015
	140
	100

	Акцизний збір 
	020
	58
	42

	 
	025
	
	

	Інші вирахування з доходу
	030
	22
	18

	Чистий доход (виручка) від реалізації про​дукції (товарів, робіт, послуг) 
	035
	620
	440

	Собівартість реалізованої продукції (това​рів, робіт, послуг)  
	040
	450
	400

	Валовий: 

	прибуток (від реалізації) 
	050
	170
	140

	збиток 
	055
	
	

	Інші операційні доходи 
	060
	10
	2

	Адміністративні витрати 
	070
	52
	40

	Витрати на збут 
	080
	10
	12

	Інші операційні витрати 
	090
	8
	6

	Фінансові результати від операційної діяльності:

	прибуток 
	100
	110
	

	збиток 
	105
	
	16

	Дохід від участі в капіталі 
	110
	10
	20

	Інші фінансові доходи 
	120
	7
	5

	Інші доходи 
	130
	5
	10

	Фінансові витрати 
	140
	9
	12

	Витрати від участі в капіталі 
	150
	-
	1

	Інші витрати 
	160
	3
	11

	Фінансові результати від звичайної діяльності до оподаткування: 

	прибуток 
	170
	120
	—

	збиток 
	175
	—
	5

	Податок на прибуток від звичайної діяль​ності 
	180
	36
	

	Фінансові результати від звичайної діяльності:

	прибуток 
	190
	84
	

	збиток 
	195
	
	5

	Надзвичайні: 

	доходи 
	200
	6
	10

	витрати 
	205
	10
	-

	Податки з надзвичайного прибутку 
	210
	—
	3

	Чистий:   

	прибуток 
	220
	80
	2

	збиток 
	225
	
	


II. Елементи операційних витрат

	Найменування показника
	Код рядка
	За звітний період
	За попередній період

	1
	2
	3
	4

	Матеріальні витрати
	230
	333
	2933

	Витрати на оплату праці
	240
	100
	90

	Відрахування на соціальні заходи
	250
	37
	33,8

	Амортизація
	260
	140
	119

	Інші операційні витрати
	270
	10
	6

	Разом
	280
	620
	558


III. Розрахунок показників прибутковості акцій

	Назва статті
	Код рядка
	За звітний період
	За попередній період

	1
	2
	3
	4

	Середньорічна кількість простих акцій             
	300
	10 000
	10 000

	Скоригована середньорічна кількість простих акцій
	310
	10 100
	90000

	Чистий прибуток, що припадає на одну просту акцію
	320
	8
	0,2

	Скоригований чистий прибуток, що припадає на одну просту акцію
	330
	7,92
	0,22

	Дивіденди на одну просту акцію
	340
	4,0
	0,2


Керівник 

Головний бухгалтер

Додаток З

ЗВІТ ПРО РУХ ГРОШОВИХ КОШТІВ

за_________20____р.

Форма № З

Код за ДКУД 1801004

	Стаття


	Код

рядка


	За звітний період
	За попередній період

	
	
	Надхо​дження
	Вида​ток
	Надхо​дження
	Вида​ток

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Рух коштів у результаті опе​раційної діяльності

Прибуток (збиток) від звичай​ної діяльності до оподаткування 
	010
	120
	
	110
	

	Коригування на:

амортизацію    необоротних активів 
	020
	140
	X
	119
	X

	збільшення (зменшення) забезпечень 
	030
	
	6
	
	6

	збиток (прибуток) від нере​алізованих курсових різниць 
	040
	
	2
	
	2

	збиток (прибуток) від неопераційної діяльності 
	050
	
	6
	
	6

	Виплати на сплату відсотків 
	060
	6
	X
	5
	X

	Прибуток (збиток) від опера​ційної діяльності до зміни в чистих оборотних активах 
	070
	252
	
	220
	

	Зменшення (збільшення): оборотних активів 
	080
	
	258
	
	-220

	витрат майбутніх періодів 
	090
	
	20
	
	-40

	Збільшення (зменшення): поточних зобов'язань 
	100
	104
	
	100
	

	доходи майбутніх періодів 
	110
	60
	
	40
	

	Грошові кошти від операцій​ної діяльності 
	120
	138
	
	120
	

	Сплачені: відсотки 
	130
	X
	9
	X
	

	податки на прибуток 
	140
	X
	26
	X
	26

	Чистий рух коштів від над​звичайних подій 
	150
	103
	
	
	

	Рух коштів від надзвичайних подій 
	160
	2
	7
	
	

	Чистий рух коштів від опера​ційної діяльності 
	170
	98
	
	85
	

	2. Рух коштів у результаті ін​вестиційної діяльності 
	
	
	
	
	

	Реалізація: фінансових інвестицій 
	180
	100
	X
	95
	X

	необоротних активів 
	190
	110
	X
	80
	X

	майнових комплексів 
	200
	
	
	
	

	Отримано: відсотки 
	210
	6
	X
	6
	X

	дивіденди 
	220
	3
	X
	3
	X

	Інші надходження 
	230
	35
	X
	40
	X

	Придбання: фінансових інвестицій 
	240
	X
	50
	X
	-45

	необоротних активів 
	250
	X
	730
	X
	600

	X 
	260
	X
	
	X
	

	Інші платежі 
	270
	X
	
	X
	

	Чистий рух коштів від над​звичайних подій 
	280
	
	
	
	

	Рух коштів від надзвичайних подій 
	290
	
	12
	
	10

	Чистий рух коштів від інвес​тиційної діяльності 
	300
	
	529
	
	431

	3. Рух коштів у результаті фі​нансової діяльності 
	
	
	
	
	

	Надходження власного капіталу 
	310
	337
	X
	332
	X

	Отримані позики 
	320
	220
	X
	200
	X

	Інші надходження 
	330
	
	X
	
	X

	Погашення позик 
	340
	X
	70
	X
	80

	Сплачені дивіденди 
	350
	X
	35
	X
	45

	Інші платежі 
	360
	X
	10
	X
	5

	Чистий рух коштів від над​звичайних подій 
	370
	442
	
	402
	

	Рух коштів від надзвичайних подій 
	380
	4
	
	6
	

	Чистий рух коштів від фінан​сової діяльності 
	390
	446
	
	408
	

	Чистий рух коштів за звітний період 
	400
	15
	
	56
	

	Залишок коштів на початок року 
	410
	190
	X
	175
	X

	Вплив зміни валютних курсів на залишок коштів 
	420
	1
	
	1
	

	Залишок коштів на кінець року 
	430
	206
	X
	232
	X


Керівник 

Головний бухгалтер

Додаток 4

ЗВІТ ПРО ВЛАСНИЙ КАПІТАЛ

на_________20___р.

Форма № 4

Код за ДКУД 1801005

	Стаття
	Код
	Статутний капітал
	Пайовий капітал
	Додатковий вкладений капітал
	Інший додатковий капітал
	Резервний капітал
	Розподілений прибуток
	Неоплачений капітал
	Вилучений капітал
	Разом

	1
	2
	3
	4
	5
	б
	7
	8
	10
	11
	12

	Залишок на початок року 
	010
	3600
	
	200
	
	50
	
	-30
	-20
	3802

	Коригування: 

Зміна облікової політики 
	020
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Виправлен​ня помилок 
	030
	
	
	
	
	
	30
	
	
	30

	Інші зміни 
	040
	10
	
	
	
	20
	-30
	
	
	

	Скоригований зали​шок на початок року 
	050
	3610
	
	200
	
	70
	2
	-30
	-20
	3832

	Переоцінка активів: 

Дооцінка основних засобів 
	060
	
	
	
	2000
	
	
	
	
	

	Уцінка осно​вних засобів 
	070
	
	
	
	-100
	
	
	
	
	-100

	Дооцінка незаверше​ного виробництва 
	080
	
	
	
	700
	
	
	
	
	700

	Уцінка незавершеного виробництва 
	090
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Дооцінка нематеріальних активів 
	100
	
	
	
	200
	
	
	
	
	200

	Уцінка нематеріальних активів 
	110
	
	
	
	-300
	
	
	
	
	-300

	Чистий прибуток (зби​ток) за звітний період 
	130
	
	
	
	
	
	80
	
	
	80

	Розподіл прибутку: Виплати власникам (дивіденди) 
	140
	20
	
	
	
	
	-40
	
	
	-40

	Спрямування прибутку до статутного капіталу 
	150
	
	
	
	
	
	-20
	
	
	

	Відрахування до резервного капіталу 
	160
	
	
	
	
	10
	-10
	
	
	

	Внески учасників Внески до 

Капіталу 
	180
	200
	
	
	
	
	
	
	
	200

	Погашення 

заборгова​ності з капіталу 
	190
	
	
	
	
	
	
	20
	
	20

	Вилучення капіталу:

Викуп акцій (часток) 
	210
	
	
	
	
	
	
	
	-30
	-30

	Перепро​даж викуп​лених акцій (часток) 
	220
	
	
	
	
	
	
	
	25
	25

	Анулюван​ня викупле​них акцій (часток) 
	230
	
	
	
	
	
	
	
	15
	15

	Вилучення частки в капіталі 
	240
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Зменшення номінальної вартості акцій 
	250
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Інші зміни в капіталі:

Списання не​відшкодова​них збитків 
	260
	
	
	
	
	-10
	-2
	
	
	-12

	Безкоштовно отримані ак​тиви 
	270
	
	
	
	129
	
	
	
	
	129

	Разом зміни в капіталі 
	290
	3830
	
	200
	2629
	70
	10
	-10
	-10
	6719

	Залишок на кінець року 
	300
	3830
	
	200
	2629
	70
	10
	-10
	-10
	6719


Керівник 

Головний бухгалтер
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Ціна реалізації





Собівартість виробу





Прямі матеріальні витрати





Якість продукції





Прямі трудові витрати





Попит ринку	





Непрямі витрати
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